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SACE e i servizi per le PMI

SACE è il gruppo assicurativo-finanziario italiano, 

direttamente controllato dal Ministero dell’Economia e 

delle Finanze, specializzato nel sostegno alle imprese e 

al tessuto economico nazionale attraverso un’ampia 

gamma di strumenti e soluzioni a supporto della 

competitività in Italia e nel mondo. 

#INSIEME2025 
Piano Industriale 2023-2025

€ 111 miliardi di 

risorse

Business 

matching

Sostenibilità Formazione Squadra

Innovazione 

tecnologica

Sostegno alle 

PMI

Green New Deal Nuove geografie Competitività

Il nuovo Piano Industriale 2023-2025 

prevede il consolidamento del ruolo di 

SACE a supporto 

dell’internazionalizzazione e degli 

investimenti domestici delle aziende, con 

particolare attenzione alle PMI. 

SACE Education e Business Promotion 

arricchiscono la gamma dei servizi dedicati

proprio alle PMI.
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SACE Education
L’hub formativo di SACE 
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SACE 

Academy

Formazione 

accademica certificata, 

in collaborazione con 

selezionate università 

e business school, 

volta al rafforzamento 

delle competenze 

manageriali tecnico-

specialistiche e alla 

promozione di una 

nuova cultura di 

impresa

Education to 

Export

Percorsi digitali 

organizzati in export 

kit e incontri 

specialistici sul 

territorio «a misura di 

PMI», in tema export 

e 

internazionalizzazion

e e tarati sulle reali 

esigenze aziendali

Infrastructure, 

green & digital

L'esperienza di 

SACE a disposizione 

di imprese e 

professionisti per 

favorire innovativi 

modelli di business e 

contribuire alla 

crescita green, 

digitale e 

infrastrutturale del 

nostro Paese.

Le tre direttrici

L’offerta formativa è progettata per affiancare le imprese nei loro percorsi di crescita nel mercato

domestico e nei mercati esteri. L’offerta formativa è rivolta non solo alle imprese e ai professionisti ma anche

ai futuri manager che guideranno la trasformazione in chiave green e digitale del nostro Paese.
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SACE Education offre percorsi formativi multicanale, ibridi e 

gratuiti per sostenere le PMI italiane, i professionisti e i giovani

laureati nel ripensare le strategie di gestione del rischio alla 

luce della situazione attuale, implementando approcci e 

modelli rigorosi di analisi e conoscenza dei mercati, favorendo 

una maggiore cultura aziendale in materia di sostenibilità e 

digitalizzazione.

Promuoviamo un nuovo modo di fare impresa in Italia e 

all’estero, contando su strumenti e soluzioni di carattere 

finanziario e assicurativo.

• Oltre 250 ore di formazione in live webinar

• 12 nuovi format lanciati nell’ultimo biennio
• 180 webinar e oltre 100 eventi fisici sul territorio 

• Oltre 400 ore di formazione sempre disponibili in piattaforma e 170 contenuti formativi on-demand

SACE Education: l’hub formativo dedicato alle PMI
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SACE Education nella piattaforma mysace.it

• Percorsi su misura

Gli utenti possono costruire un percorso preferito oppure

seguirne uno consigliato

• Contenuti preferiti

É possible salvare i contenuti preferiti per averli sempre a 

portata di mano

• Contenuti free e premium

I contenuti formativi sono disponibili sul sito ma alcuni visibili

solo agli utenti registrati a mysace.it. 

Mysace.it è la piattaforma digitale che SACE ha dedicato a tutte le imprese italiane. All’interno di questo

ecosistema digitale le imprese possono accedere ai prodotti e servizi digitali di SACE e dei suoi partner. Una

gamma di soluzioni per tutte le esigenze, tra cui anche la formazione offerta da SACE Education.
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Business 

PromotionIl programma di SACE dedicato al business matching 
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Business 

matching
Business Promotion

Il servizio che offre occasioni di incontro in sessioni 

plenarie e one-to-one che si svolgono in Italia, all’estero e 

online

Eventi in presenza in Italia e all’estero organizzati 

in collaborazione con i partner del Sistema Paese

Eventi in formato digitale

Vetrina digitale aperta alle aziende italiane per 

conoscere tutti in buyer del programma

I numeri del business matching di SACE 

2018-2022

> 100 eventi di business matching

> 4000 imprese partecipanti

> 120 buyer coinvolti

> 1400 incontri bilaterali facilitati
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Il business matching di SACE nasce con la Push Strategy: 
il programma che facilita gli scambi commerciali tra buyer 
esteri e PMI italiane

Business 

matching

SACE garantisce finanziamenti untied a MLT concessi da 

banche italiane e internazionali a buyer esteri, a fronte del loro 

impegno ad aumentare la quota di acquisti dall’Italia

SACE si fa promotrice di iniziative di business matching in Italia, 

all'estero e online per facilitare l’incontro tra i buyer e i potenziali 

fornitori italiani

Per le PMI si tratta di una grande opportunità di incontro con 

nuovi clienti selezionati da SACE

BUYER 
ESTERO

BANCA

Garanzia

Finanziamento

Rimborso

Business 

matching

ESPORTATORI 
ITALIANI

L’approccio olistico di SACE: garantire il pacchetto 

finanziario e organizzare iniziative di business matching 

per creare occasioni di incontro tra i buyer e le PMI italiane
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Non solo Push Strategy: valorizziamo le relazioni con i 
grandi buyer esteri per creare opportunità per le PMI 
appartenenti alle filiere strategiche italiane

Business 

matching

Export Credit

Valorizzazione della quota italiana nei grandi progetti 

internazionali

Push Strategy

Pacchetto finanziario dedicato e impegno ad aumentare 

gli acquisti dall’Italia

Strategie commerciali

L’incontro con la filiera italiana di qualità come leva 

commerciale nelle relazioni con buyer

Operatività di SACE con buyer esteri Settori strategici per filiere produttive dell’export, alcuni esempi

Le eccellenze nel settore delle ‘3F’ del Made in Italy

Food Furniture Fashion



Uso interno

11

Business 

matching
L’efficacia del business matching di SACE

Costruiamo opportunità concrete per le aziende italiane

Cosa offriamo

Contatto diretto con i buyer

Informazioni sui piani di investimento e 

regole di ingaggio

Supporto B2B

Registrazione nella vendor list del buyer

Partecipazione a gare e nuovi progetti

Nuovi contratti
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Alcuni esempi di eventi in presenza e in formato 
digitale

Fiere, vari settoriManama, settore energetico Webinar, settore alimentari e bevande
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Il programma Business Promotion si arricchisce con la vetrina digitale 
online da ottobre 2022, accessibile dalla home page

Obiettivi:

Aumentare la visibilità dei buyer nel programma 
con una vetrina digitale permanente accessibile 
a tutte le aziende italiane

Arricchire l’offerta dei servizi digitali dedicati 
alle PMI

Creare ancora maggiori opportunità di 
business per le PMI italiane e promuovere il 
Made in Italy 
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Dalla pagina pubblica le aziende italiane possono registrarsi 
all’area riservata per accedere ai contenuti del programma 
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Un catalogo digitale con tutte le controparti estere che hanno aderito al 
programma e il calendario delle iniziative di business matching
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Il catalogo dei buyer esteri contiene informazioni reperite da fonti 
pubbliche, con alcune funzionalità per l’utente

Collegamento diretto al sito web del buyer

Descrizione dell’ambito di operatività del buyer

Principali settori di acquisto del buyer: informazione 
molto interessante per le aziende italiane per 

identificare un potenziale cliente

Possibilità di selezionare il buyer per ricevere 
aggiornamenti sulle iniziative in programma con la 
specifica controparte

Area geografica del buyer
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Il calendario complessivo di tutte le iniziative di business 
matching, con la possibilità di iscriversi agli eventi in programma 
e scaricare i materiali degli eventi già conclusi

I materiali di un evento 
(presentazioni, 
documenti, 
registrazione della 
diretta, contatti) sono 
disponibili solo per gli 
utenti registrati
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Naviga le sezioni dedicate e registrati su mysace.it

https://www.sace.it/soluzioni/business-promotion
https://www.sace.it/soluzioni/business-promotion
https://www.sace.it/education/
https://www.sace.it/education/

