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Secondo voi, quanti nuovi utenti si
iscrivono su LinkedIn ogni secondo?
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POTENZIAIL TUO PROFILO
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Conoscere LinkedIn
Perché LinkedIn?

I tuo profilo, la tua storia
Oltre il profilo LinkedIn
Domande e risposte

Conclusione



OnNoscere

LinkedIn




LA NOSTRA VISION

Creare opportunita economiche per
lintera forza lavoro globale.



Col

il mondo per aumentarne

LA NOSTRA MISSION

egare i professionisti di tutto

oroduttivita e successo.



Perche

LinkedIn®?




LA NOSTRA VALUE PROPOSITION

Connect to Opportunity



IL POTERE DI LINKEDIN
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953M+ 65M+ 64M+ 41|<+ 132k+ S500B+

Utenti Aziende Aziende Competenze Universitd  Aggiornamenti
non italiane




| tuo profilo,
la tua storia
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PASSAGGIO 1

Aggiungi una foto

Gli utenti con una foto ricevono
fino a:

9 volte pit richieste di collegamento
21 volte pit visualizzazioni del profilo

36 volte pit messaggi



. PASSAGGIO 2
B Reg istra il tuo nome

Record full name

Pronuncia il tuo nome e fai una
ottima prima impressione.

Aggiorna direttamente dal
cellulare:

Retake Apply

* 10 secondi, limita il rumore di
fondo

* Mantieni il telefono a non piu di
10cm dalla tua bocca.




Industry

Computer Software

PASSAGGIO 3

Aggiungi il tuo settore

Gli utenti con informazioni sul settore
ricevono fino a 9 volte piu
visualizzazioni del profilo

Piu di 300.000 persone effettuano
ricerche per settore su LinkedIn ogni
settimana.



PASSAGGIO 4
Crea un sommario

As a sales leader with over 25 years of experience, I'm passionate about connecting customers into

) )
solutions that help grow and scale their software businesses. My sales organization is focused on ] I I l p O ttO

delivering excellence, delighting customers and solving large software challenges at scale. Leadership is a

privilege, and | feel fortunate to lead an erganization where employees connect into their passion and
purpose every day. | believe that culture and talent help us bring our mission to life.

E la tua presentazione

Concentrati sui tuoi successi e le
tue aspirazioni professionali

Piu di 40 parole




Vice President, Global Sales

ABC Sales Technologies

Apr2015 - Jul 2016 » I yr4mos

ABC Sales Technologies is focused on helping small software businesses around the world thrive,
grow and scale, We believe that platforms tools and technolomy can transform the way businesses go
to market with new software solutions.

I grew our Software Sales business line to over $20M in revenue delivering solutions to hundreds of
software businesses in over 30 different countries, I've had Lthe pleasure of leading a talented
organization of over 200 sales professionals. | strive to create a culture that aligns into our company
values and inspires employees to do the best work of their careers.,

PASSAGGIO 5
Descrivi la tuo
esperienza lavorativo

Gli utenti con posizioni lavorative
aggiornate ricevono fino a:

S volte piu richieste di collegamento
8 volte piu visualizzazioni del profilo

10 volte piu messaggi
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PASSAGGIO 6
Contenuto in
PrMOo PIiano.

e Da vita alla tua storia includendo

contenuti di cui sei orgoglioso
nella sezione "In primo piano”.

e Non dimenticare di includere

contenuti multimediali nel tuo
profilo.



Featured Skills & Endorsements Add anewskill

Microsoft Office - 99+ b :::l:irssed ay Christine Woods and 55 others who are highly skilled

Fg Al Analein s ‘,\' ::::::sd oy Christine Woods and 10 others who are highly skilled

@ Endorsed by Barry Graham and 5 others who are highly skilled at this

Management - 21

0 Endorsed by 3 of Jess' colleagues at Trustway

Show more

PASSAGGIO 7/
Aggiungi competenze
e ottieni conferme

Gli utenti che aggiungono 5 o piu
competenze ricevono fino a 17
volte piu visualizzazioni del profilo



Recommendations

Received (14) Given (3)

Cathi Culbertson
VP Evenl Markeling al NASA
Litle title

duly 15,2017, Calhisndg Jes

warzed ragrther ot Trustoay

She Paul Warhtell
VI Marketing at Creative Co.

april 15, 2007, Feul aad Joss
worsed together az (1KIX

Ask for a recommendation

Jessis the the mostintelligent human being that I've
worked with at Trustway. Not only is she smart, sheis
very kind to all her coworkers and treats the entire team
as her equals, Her knowledge of the finance industry is
unpatralleled... see more

Working with Jess has been a wonderful experience.
She is a very talented young individual with a promising
future. | would like to take note of her leadership skills
as well as great time management.

Show more
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PASSAGGIO 8
Richiedi uno
segnalazione

Le segnalazioni ti aiutano a
guadagnare credibilita e
confermano le tue competenze



- non dimenticare di aggiungere...
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LOCALITA FORMAZIONE PUBBLICAZIONI TRAGUARDI RAGGIUNTI



Creare thought
leadership

La tua voce su LinkedIn




Condividere aggiornamenti Vs. pubblicare post

UN AIUTO PER AMPLIARE E COINVOLGERE LA TUA RETE

4

Aggiornamenti Post
Condividi link, articoli, Approfondisci gli
immagini, citazioni o altri argomenti a cui tieni di pit,
contenuti che potrebbero poi osserva i commenti per

interessare ai tuoi follower vedere il tuo impatto



CONDIVIDERE AGGIORNAMENTI

Condivid
aggiornament:
di stato




Best practice per
condividere aggiornaments

1. Usail tuo stile personale

2. Pubblica di frequente

3. Avvia una conversazione o condividi il tuo
punto di vista

4. Includi contenuti multimediali per
aumentare |'interesse

5. Crea un’opportunita di scambio




| post su LinkedIn

o
HO

Diventano parte del Vengono condivisi Raggiungono il piu
tuo profilo con la tua rete grande gruppo di

professionisti online



POST

Parti dalla tua
homepage




Best practice per
poubblicare post

1. Crea un titolo che catturi 'attenzione
2. Includi una foto per farti notare

3. Usa il tuo stile personale
4. Pensa alla tua audience

5. Lalunghezza dell’articolo conta




Q Search

1,156 views 112 reshares

2 ©

3 clicks from people 16 have the job title Your biggest Your article was
at SAS Salesperson audience is from found through

San Francisco Bay Linkedin.com POST
Area

Facebook

Linkedin g Corporate Trainer 9

Global Young Human Resources 6 Greater Chicago
Voices Specialist Area Google Search

Naordstrom i Greater New York
City Area
R K Harrison

2 ) [ ] ([ ]
Insurance Brokers 8anking Sales Greater Los
Consultant Angeles Area

Toronto, Canada
Area

stai andando

Most ot your clicks came trom your
2nd+ degree network




Ottieni
informaizioni e
ISpirazione




linfitto do

@370
View in Sales Navigator See | 540 connections work here.

See all 15,060 employees on Linkedin =

Ottieni informazioni

Lauren (Hipschman) Jolda
Po se Program Mana.
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Ottieni ispirazione

at The Gates

pour skills

One cf the greates values of our nation i the
belef that the bast investment any cf us can
1

Segui gli
influencer

Warren Buffett's Best Investment
E t l
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See 60 more articles




Industries

‘ Add an industry

[ ] Internet
C Computer Software

("] Information Technolog
Services

[ ] Venture Capital & Priv

I: Financial Services

Locations

‘ Add a location

San Francisco Bay Area
D United States

D Greater New York City Area
D United Kingdom

D Netherlands

Packard Enterprise

CERCA SU LARGA SCALA

| filtri di ricerca
avanzati t1 aiutano
a trovare 1 contenuti
importanti
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follow Salesforce

Hide this post

| don't want to see this post in my

Unfollow Joanne
Stay connected but stop seeing Joanne's posts

Report this post
This post is offensive or the account is hacked

Improve my feed
Get recommended sources to follow

PERSONALIZZAIL TUO FEED

Vedi le notizie, i
contenuti e 1 post
che contano



Graziel
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