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SACE SIMEST con le imprese: i 4 driver per la crescita

Prossimità alle Imprese 

e Consulenza

Intensificare lo sforzo per

servire a 360° le imprese

Rafforzamento presenza 

nelle aree a maggior 

potenziale

Digitalizzazione 

e Semplificazione

Forte investimento su piano 

di digitalizzazione dei 

servizi per le imprese e 

semplificazione

Servizi dedicati alle imprese 

disponibili online sul nuovo 

portale sacesimest.it 

Aumento operazioni gestite 

completamente online

Riduzione della 

documentazione 

contrattuale 

Education

e Cultura dell’Export

Promozione della cultura 

dell’export tra le imprese 

italiane

4 export kit a seconda del 

grado di maturità rispetto 

alla tematica export

Partnership con attori 

qualificati offline (Ice, 

Confindustria, Ispi, etc.) 

Promozione 

e Business Matching

 Opportunità uniche per le 

aziende italiane, 

aumentando 

esponenzialmente le 

possibilità di espandere il 

loro business.

Accesso prioritario ai

progetti e alle figure chiave

del management di grandi

Buyer esteri
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Prossimità alle Imprese: la Rete SACE Mid Corporate e PMI 

Verona Venezia-Mestre

Brescia

Monza

Milano

Bologna

Ancona

Torino

Lucca

Firenze

Roma

Napoli

Bari

Palermo

Sede Territoriale 

Ufficio locale

Sede

Area Nord-Ovest

Area Nord-Est

Area Centro-Nord

Area Centro-Sud

Mid Corporate PMI

Nord

Centro - Sud

Per garantire la vicinanza alle imprese

italiane, la Rete di SACE è organizzata in:

 Divisione Mid Corporate, suddivisa

in 4 macro aree territoriali e

responsabile della relazione con

aziende con fatturato compreso tra 50

e 500 milioni di euro;

 Divisione PMI, suddivisa in 2 macro

aree territoriali e responsabile della

relazione con aziende con fatturato

fino a 50 milioni di euro
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I prodotti: dalla vendita agli investimenti

Individuare 
opportunità

Firma  
Contratto

Produzione

Pagamento
differito

Esigenza 

impresa

Soluzioni

SACE SIMEST

Investire in Italia e 
all’estero

Conoscere i 
mercati e le  
controparti

Rilascio di 
garanzie 

contrattuali 

Finanziamento 
del circolante

Copertura del 
rischio di 
credito

Sconto e 
anticipo dei

crediti

Finanziamento
investimenti & 

PRI

 Report 

informativi

 Mappe rischi

 Valutazioni 

controparti 

 Bondistica

 Garanzie 

contrattuali

 SBLC

 Finanziamenti a 

BT

 Working Capital 

Facility

 Garanzie 

finanziarie

 Assicurazione 

crediti 

domestici e 

esteri (rischi 

singoli e 

portafogli)

 Trade Finance

 Factoring

 Linee di credito a MLT

 Protezione degli 

investimenti esteri

 Equity e finanziamenti 

agevolati per 

l’internazionalizzazio-

ne SIMEST

Liquidità
Digitale
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Export Up: Credito Fornitore Digital

Proteggi i tuoi crediti all’estero offrendo dilazioni di pagamento all’acquirente

 Metti il turbo al tuo 

business, inserisci Paese, 

settore, durata e importo 

relativi alla tua operazione e 

ottieni una stima di prezzo 

dell’assicurazione 

 Registrati per accedere 

all’area riservata SACESIMEST 

Potrai assicurare la tua 
singola commessa estera con 
Export UP1 (Paesi OCSE 0 per 
dilazioni > 24 mesi; Resto del 
mondo per qualsiasi dilazione) o 
con BT EXPORT 242 (Paesi 
OCSE 0 per dilazioni ≤ a 24 
mesi)

1 SACE S.p.A. (accettate operazioni fino a 
€ 5mln senza garanti)
2 SACE BT (accettate operazioni fino € 
1mln)

FIRMA DIGITALE ED 
ACQUISTO/EMISSIONE 

POLIZZA

VALUTA 
GRATUITAMENTE 

LA TUA OPERAZIONE

 Blocca per 3 mesi il 
prezzo3 della tua 
assicurazione con una
valutazione op.ne, inserisci 
semplici informazioni 
sull’operazione, sui pagamenti 
e sul cliente e avrai

Certezza dei tempi di 
attesa

Prezzi competitivi 

3In caso di esito positivo, viene 
visualizzato l’importo del credito 
assicurabile e il prezzo 
dell’assicurazione bloccato per tre 
mesi

RICHIEDI LA

VALUTAZIONE 
OPERAZIONE

REGISTRATI E ACCEDI 
ALL’AREA RISERVATA

 Scegli un metodo di 
pagamento e finalizza 
l’acquisto della tua polizza

Hai bisogno di supporto? 
Contatta il Customer Care 

800.269.264 
-

info@sacesimest.it
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Case Study n°1: Rischio di Produzione in Cina

Esportatore ▪ PMI della provincia di CO con fatturato di 12 mln 

Settore ▪ Fabbricazione di macchine nel settore del trattamento aria

Oggetto della fornitura ▪ Fornitura di un impianto chiavi in mano per recupero solventi

Importo della fornitura

Durata del credito

Periodo di allestimento della 

commessa 

Tipo di pagamento

▪ Euro 2.900.000,00 di cui:

euro 870.000,00 in via anticipata

 euro 1.740.000,00 pagamenti a vista contro documenti

 euro 290.000,00 Credito Dilazionato 

▪ 6 mesi

▪ 2 mesi

▪ In un’unica soluzione a scadenza

Garanzia SACE ▪ 100% (eventi di natura politica e commerciale) rischio di produzione 

pari a euro 1,7 mln

Premio SACE ▪ Euro 2.812,95
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Case Study n°2: Rischio di Credito in Cina

Esportatore ▪ PMI della provincia di CN con fatturato di 12 mln 

Settore ▪ Cantina vinicola

Oggetto della fornitura ▪ Fornitura di vino

Importo della fornitura

Durata del credito

Periodo di allestimento della 

commessa 

Tipo di pagamento

▪ Euro 40.000,00

▪ 4 mesi

▪ 1 mese

▪ In un’unica soluzione a scadenza

Garanzia SACE ▪ 100% (eventi di natura politica e commerciale) rischio di credito

Premio SACE ▪ Euro 256,00
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Operatività SIMEST in Cina
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Portafoglio al 31.12.2018

PARTECIPAZIONI 

AL CAPITALE

In portafoglio

99
€ mln

FINANZIAMENTI PER 

L’INTERNAZIONALIZZAZIONE

In portafoglio

29
€ mln

53 117

SIMEST svolge un ruolo rilevante nello sviluppo degli investimenti italiani in Cina: 

in termini di partecipazioni nel capitale di imprese estere, 

la Cina è la seconda geografia tra i paesi in cui opera SIMEST

56 € mln 

Partecipazioni dirette SIMEST

43 € mln 

Partecipazioni Fondo di Venture Capital



SIMEST finanziamenti diretti agevolati

Programma A chi è dedicato Importo finanziabile Durata

Programmi di inserimento sui 

mercati extra UE
Tutte le imprese

Max. 2.500.000€

Max. 25% dei ricavi medi risultanti dagli ultimi 3 bilanci

100% dell’importo preventivato

Nel rispetto del Regolamento UE «de minimis»

6 anni di cui 2 di 

preammortamenti

«Patrimonializzazione» delle 

PMI esportatrici

PMI con fatturato estero medio 

dell’ultimo triennio >35% del 

totale

Max. 400.000€

Max. 25% del patrimonio netto risultante dall’ultimo bilancio

Nel rispetto del Regolamento UE «de minimis»

In media tra 6 e 8 anni con 

preammortamento inferiore 

da 1 a 3 anni

Programmi di assistenza 

tecnica
Tutte le imprese

Max. 300.000€

Max. 12,50% dei ricavi medi risultanti dagli ultimi 3 bilanci

100% dell’importo

4,5 anni di cui 1,5 di 

preammortamento

Studi di fattibilità Tutte le imprese

Max. 150.000€ per studi collegati a investimenti commerciali

Max. 300.000€ per studi collegati a investimenti produttivi

Max. 12,50% dei ricavi medi risultanti dagli ultimi 3 bilanci

4,5 anni di cui 1,5 di 

preammortamento

Partecipazione a fiere e mostre PMI

Max. 100.000€

Max. 10% dei ricavi medi risultanti dagli ultimi 3 bilanci

100% dell’importo preventivato

3,5 anni di cui 1,5 di 

preammortamento

Inserimento in azienda di un 

Temporary Export Manager
Tutte le imprese

Max: € 150.000,00

Min: € 25.000,00

Max. 12,5% dei ricavi medi risultanti dagli ultimi 2 bilanci

100% dell’importo preventivato

4 anni di cui 2 di 

preammortamento

Sviluppo dell’e-commerce in

paesi Extra UE
Tutte le imprese

Max: € 300.000,00 per la realizzazione di una piattaforma propria e di 200.000,00

euro per l’utilizzo di un market place fornito da soggetti terzi

Min: € 25.000,00 in entrambi i casi

Max. 12,5% dei ricavi medi risultanti dagli ultimi 2 bilanci

100% dell’importo preventivato

4 anni di cui 1 di 

preammortamento
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Partecipazioni SIMEST

PARTECIPAZIONE 

DIRETTA

AL CAPITALE

PARTECIPAZIONE FONDO 

VENTURE CAPITAL 

IN AREE GEOGRAFICHE 

STRATEGICHE

+

49%
QUOTA 

CAPITALE

51%
QUOTA 

CAPITALE

+

CONTRIBUTO IN CONTO 

INTERESSI PER 

INVESTIMENTI EXTRA UE

1

2

3

+
FINANZA

INTERNAZIONALE

Possibilità di co-finanziamento 

in partnership con DFIs

e istituzioni finanziarie 

bilaterali e multilaterali

4

STRUMENTI

SIMEST

SOCIETÀ
TARGET

Finanziamento 

per progetto 

di sviluppo 

internazionale 

BANCA

IMPRESA
ITALIANA

PARTECIPAZIONI:

il ventaglio 

di strumenti 

SIMEST
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Contatti
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Chief Mid Corporate e PMI

Simonetta Acri 

s.acri@sace.it

+39 02 434499314

Divisione Mid Corporate

Resp. Mario Alejandro Bruni

m.bruni@sace.it

+39 06 6736380

Divisione PMI

Resp. Stefano Bellucci

s.bellucci@sace.it

+39 05 10227438

Nord-Ovest (Milano)

Resp. Enrica Del Grosso

e.delgrosso@sace.it

+39 02 434499708

Nord-Est  (Venezia-Mestre)

Resp. Alberto Turchetto

a.turchetto@sace.it

+39 041 2905116

Centro-Nord (Bologna)

Resp. Marco Mercurio

m.mercurio@sace.it

+39 051 0227449

Centro-Sud (Roma)

Resp. Mario Melillo

m.melillo@sace.it

+39 06 6736466

Nord (Milano)

Resp. Andrea Di Nicolantonio

a.dinicolantonio@sace.it

tel. +39 045 8099460

Centro e Sud  (Roma)

Resp. Fabio Colombo

f.colombo@sace.it

+39 06 6736507



www.sacesimest.it

Grazie per l’attenzione


