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L’'Unione Europea ha siglato importanti accordi di libero scambio e diversi altri sono in fase di negoziazione,
con l'obiettivo di eliminare la maggior parte delle barriere al commercio.
Per le imprese italiane, esportare in questi Paesi sara sempre piu semplice.

LUNIONE EUROPEA “A CACCIA” DI NUOVI PARTNER: PRINCIPALI NEGOZIAZIONI

CONSUMATORI POTENZIALI (mln) PESO PER EXPORT ITALIANO STATO CONTRATTAZIONI
ASEAN* 637,4 1,8%
AUSTRALIA 24,6 0,9%
CANADA** 36,3 0,9%
GIAPPONE 127,0 1,5%
INDIA 1.309,3 0,8%
MERCOSUR 291,1 1,2%
MESSICO 127,5 0,9%
NUOVA ZELANDA 4,8 0,1%
TOTALE 2.558 8,1% 4R concwse D) TSSNEAL: gy weorso

* Sono in corso negoziati bilaterali con Singapore, Malaysia, Vietnam, Thailandia, Filippine e Indonesia | ** Accordo provvisoriamente in vigore, ma soggetto a ratifica dei parlamenti nazionali | Fonte: Banca Mondiale, Istat
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